pre ster

ales training center

Varfor saljer vissa foretag battre an sina konkurrenter?

Konsultforetaget Kairos Future har genomfért en enkatundersokning
dar 2 600 beslutsfattare i det svenska naringslivet fick svara pa
frdgan vad det ar som gor att vissa foretag saljer mycket battre
an sina konkurrenter?

| resultatet stod det klart att duktiga saljare ar viktigt. Men annu
viktigare ar det att ha en organisation som stéttar saljarna.

Totalt kom sju stycken framgangsfaktorer fram. De kom ocksa i en
specifik turordning:

1. Forsta dina kunder

2. Odla en forsaljningskultur

3. Ha tydliga mal och visioner

4. Ge ansvar och befogenheter

5. Utveckla processer

6. Bygg fungerande saljstédsystem

7. Samarbete internt

Hur upplever du att de sju framgangsfaktorerna fungerar i ditt féretag?

| ndsta séljvitamin fordjupar vi oss i de fyra forsta framgangsfaktorerna.
Véal mott.
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