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Fem téankvarda férhandlingstips!

Fem nyttiga tips som hjalper dig att upptéacka och hantera ovantade
overraskningar och fallgropar. Fen tips som ocksa kan hjalpa dig
utvecklas och som utmanar din férhandlingsstil.

1. En forhandling &r inte en tavling.
Det gar nastan alltid att hitta en battre uppgoérelse for bada parter.

2. Du har mer makt an du tror.
Forsok att hitta begransningar i din motparts makt.

3. Skriv ner din plan.
Ta inte beslut om en fraga forran du ar beredd pa det. Folj planen
som ar beskrivs i dokumentationen. Ga aldrig in i en férhandling
utan att férbereda dig eller ditt team. Ingen plan &ar fullstandig om
du inte har en strategi 6ver hur du ska férsvara dig mot eventuella
invandningar.

4. Var aldrig radd att forhandla, oavsett hur stora skillnaderna an ar.

5. Lyssna utan att vara kritisk.
Skapa en dialog dar kunden pratar 75% och du 25%.

Nésta vecka trimmar vi férhandlingstekniken med ytterligare
fem férhandlingstips.
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