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Fran bra till bast

Vad ar det som sarskiljer Annika Soérenstam fran évriga damer pa
golftouren, Michael Jordan fran andra basketproffs, en Roger Federer
fran 6vriga tennisspelare, Carolina Kluft fran andra 5-kampstjejer?
De tdnker annorlunda och har en stark WOW-faktor.
Om man tanker som alla andra och beter sig som alla andra, da far
man ocksa resultat som alla andra. Vem vill det? Oavsett om det
galler prestation inom idrott eller férsaljning — vill du ga fran bra till
bast sa galler det att utveckla din WOW-faktor.

Hur stark ar din WOW-faktor?

Din WOW-faktor bygger pa din férmaga att vara annorlunda

— att sta ut i mangden av duktiga saljare. Om du inte WOW:ar dina
kunder kommer du inte na din fulla potential i affarer. Studie efter
studie visar att det inte ar de foretag som har de béasta produkterna
eller tjansterna som lyckas bast, utan de féretag som har de basta
sdljarna och marknadsféringen.

Fyra steg for att starka din WOW-faktor

1. Var noggrann, férberedd och professionell

2. Var personlig, positivt sjalvsaker och presentera val.

3. Utmark dig fran alla andra saljare som dina kunder traffar,
har traffat eller kommer att traffa.

4. Tank annorlunda, tank nytt

Du ska vara "The One” — den som satter standarden for forsaljning
i din bransch. Den som kunderna kommer tillbaka till gang efter gang.

Den som de stolt berattar for andra att de gor affarer med.

Nésta vecka — Fem viktiga férdelar med suverdnt bra service!
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