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Hur manga kontakter skapar du under ett event?

Att vara personligt professionell som saljare ar viktigt. Nar vi vardar
och bygger nya affarsrelationer avgér mycket var férmaga att kunna
kénna in hur mycket tid vi bor lagga pa olika situationer ihop med
manniskor.

Har foljer 10 tips pa hur du effektivt kan bade varda och skapa nya

kontakter under ett event:

1. Kom i god tid till eventet sa att du far en bra blick for vilka
som kommer och vilka du kan sikta in dig pa att skapa
kontakt med

2. Stall dig garna en liten bit innanfor ingangen till lokalen da
det ar latt att se vilka som kommer eller eventuellt ar pa vag
att [dmna

3. Forsok att spendera ungefar 50 % av tiden med nya kontakter

4. Anvand 6vriga 50 % till att varda befintliga kunder

5. Se till att skapa kontakt pa ett behagligt och professionellt
satt nar "timingen” ar ratt

6. Se till att ha rikligt med visitkort med dig da det kommer
att behovas

7. Om du erhaller manga visitkort sa ar det bra att direkt géra
en anteckning pa baksidan av kortet for att 6ka ditt "kom

ihdg” innan du lagger in informationen i ditt saljstod

8. Hall koll pa tiden sa att du inte fastnar med nagon kontakt
som tar for mycket tid

9. Se till att ha ratt kladsel som matchar eventet, glada 6gon,
oppet kroppssprak och bra hallning.

10. Om du har med dig en kollega kér en liten tavling om vem
som fatt flest nya kontakter med sig fran eventet

Nésta vecka kommer ett antal tips pa hur du kan véssa dina
fragor till kund...
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