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Att lyckas som saljare

Vi fortsatter pa forra veckans tema om vad det 8r som gor en saljare
framgangsrik.

Med ett tuffare affarsklimat och en hardare konkurrens kréavs det
att du som saljare ar val forberedd, bade mentalt och fysiskt.

Har foljer nagra tips:

1. Full fokus pa malet. Synliggér dina mal och se till att du fokuserar
pa det. Forestall dig hur du genomfor dina drémaffarer och 1at det
styra dig. Det kommer att 6ka dina chanser att lyckas.

Hur fokuserad ar din séljinsats?

2. Var radd om din halsa. | en sund kropp bor en sund sjal heter det.
Och det kommer att paverka dina mojligheter att lyckas. Varna om
din fysiska kondition. En god fysik bidrar till att du orkar mer, att du
aterhamtar dig snabbare, far en 6kad koncentrationsférmaga och
du allmant satt &r mentalt mer talig.

Hur god é&r din fysik?

3. Investera i dig sjalv, det ar din viktigaste tillgang. Se till att du
avsatter tid och resurser till personlig utveckling, det kommer att ge
avkastning framat.

Hur ofta investerar du i dig sjélv?

4. Hall dig till planen tills du ar i mal. Manga saljare misslyckas for
att de ger upp for tidigt. Tank igenom hur du sakerstaller att din plan
haller och kalkylera med eventuella risker innan de dyker upp.

Hur manga projekt har du gett upp innan de dr genomférda?

5. Skapa och behall en positiv installning. Inte sa vanligt som man
kanske kunde tro. Framgangsrika séljare har inte farre problem an
andra, men det valjer att hantera det utifran ett positivt synsatt.

Hur dndrar du din instéllning till att bli annu mera positiv?

6. Ignorera bakatstravarna. Det finns personer som gor allt for att
fa dig att se hinder och svarigheter. Identifiera dem, men lyssna framfér
allt inte pa dem. Se istallet till att omge dig med personer som inspirerar
och hjalper dig att se méjligheternal

Vilka ar bakatstrdvarna i din omgivning?

Nésta veckas séljvitamin handlar om hur du férbereder dig
infér kundmétet...
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