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Vad &r skillnaden mellan saljare som lyckas
och de som misslyckas?

Det finns ingen snabbkurs i hur man lyckas som séljare. Men det finns
ett antal gemensamma namnare hos hégpresterande séljare och
genom att ta till dig av deras erfarenheter, 6kar du dina odds for att
lyckas annu battre.

Det enkla ar det svara, brukar man séga. Och det ar just det
misstaget som manga saljare gor, att man bortser fran de enkla och
grundlaggande i hur man goér bra affarer.

Har har vi sammanstallt nagra av de egenskaper som skiljer en lyckad
saljare fran en misslyckad:

1. Det handlar om att tro.

- Att tro pa sig sjalv

- Att tro pa produkten/tjansten

- Att tro pa foretaget man representerar. Och i den ordningen. Saknar
du tron, sa ar det nast intill omdjligt att lyckas.

Tror du pa dig sjélv?

2. Att skapa ratt miljé. Genom att ha en sund arbets- och hemmiljé
samt en bra balans mellan arbete och fritid forbattrar du dina mojlig-
heter att lyckas.

Hur ser din arbets- och hemmiljé ut och har du en bra balans
dem emellan?

3. Bra forebilder. Att ha tillgang till ett natverk av duktiga personer
och delta i sammanhang dar viktiga kunder och prospekts finns ar
nagot som kannetecknar en lyckad séljare.

Vilka ar dina férebilder?

4. Informera dig om senaste nytt. Se till att du ar val uppdaterad
pa vad som sker. Kunskap ar makt. Den som inte hdanger med blir
snart omsprungen.

Har du lért dig nagot nytt idag?

5. Planera for framgang. Framgang kommer inte ur tomma intet.
Den kraver planering och utbildning. Férsakra dig om att du ar val
forberedd och arbetar malinriktat.

Hur ser din plan ut och vilka &r dina mal idag?

6. Skapa varde. Och bli vardefull. Ditt varde baseras pa din kunskap
och hur du beméter andra. Agera darefter och du kommer att upp-
fattas som en resurs och inte som en séljare. Ju mer varde du levererar
desto mer vardefull blir du.

Nésta veckas séljvitamin fortsatter med vad som ar viktigt fér
att lyckas som séljare...
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